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QM1

Ushbu fan elektron tijorat masalalariga bag‘ishlangan.

Mazkur sillabus “Logistika” yo‘nalishi talabalari uchun xorijiy
tajribalar asosida ishlab chigilgan. “Elektron tijorat” fani biznesni
rivojlantirishda elektron texnologiyalarni joriy etish bilan birga chuqur
nazariy bilim va amaliy tajribani ta'minlashga qaratilgan.

Bundan tashqari “Elektron tijorat™ kursi elektron tijoratning sir-
asrorlari, elektron tijoratning rivojlanish bosqichlari, elektron
tijoratning huquqiy asoslari, horijiy tajribasi, elektron tijorat modellari,
elektron savdo turlari, internet marketing, elektron magaziniar,
internetda to’lov tizimlari, elektron savdo turlari va internet reklama
to’g’risidagi tushunchasiga ega bo’ladi hamda batafsil ko’rib
chigiladi.belgilash va barcha aloga jarayonlarini o'rganishdan iborat .

__1; Bu kurs uchun oldindan q_(?lilgd—i_ggn_talﬁblarlo;cl N

Kursga qo‘yiladigan boshlang‘ich talablar




Fa’lim natijalari (1N) |

T e L T
Ianni magsadi va vavifalarini, elektron tijorat va elektron to'lovlarning |

I 2 | nazariy asoslarini o'rganish: |
; TN2 ' elektron tijoratning asosiy tushunchalari va Kkategoriyalari bo- yicha |
T { tasavvurga ega bolishi;
CTN3 1q11sod1y gonunlar va tamoyillarini bilishi va ulardan foydalana olishi;
:— TNG “xor ijda va mamlakatimizda elektron tijoratni rivojlanish bosgichlarini |
‘ | 0'rganishni;
| INS  elektron tuorammo xuquqiy asoslarini bilishi;
TNG  elektron tijoratning iqtisodiyotdagi o‘rnini o’rganishni;
| TN7 | elektron tijoratning an"anaviy savdo turlaridan fargini o’rganishni;
; TNS8 | zamonaviy elektron tolov tizimlaridan foydalanishni; 1

TN9 clektron hamyon]arm 10" Idirish yo*llarini bilishi; |
I\ 10 internet banking nﬁ\omyaﬂanm 0 rgamshm talab qiladi.

!ﬁ Mashg‘ulotiar shakli: ma’ruza (M) soat
[ M1 Online Market. Elektron tijorat (Classification of E- 5
| Commerce) - R -
Online Market.,, Mobil elektron tijorat tasnifi (Mobile E- R
M2 2
Commerce)
M3 Elektron tijorat biznes modeli 2
M4 Elektron tijorat biznes modeli 2
M5 Elektron tijorat biznes modeli va loyihalar 2
Mo Onlayn va oflayn elektron tijorat 2
M7 Elektron tijoratda kreditni boshqarish (E-Commerce Credit 5
Management) -
M8 | Mavjud elektron do konlar saxtlarl tahlili 2
M9 Elektron tijoratning huqugiy asoslari 2
M10 | Elektron magazinlar. internet maydonchalar, internet 2
- |auksionlar N
LM Elek!ron ragamli imzo 2 |
MI12 | Elektron hujjat va elektron hujjat almashinuvi 2
MI13 Imernet marketing va web tahlil - 2
M14 Flektron tijoratning lmkomyallan ) 2 :
CMIS ' Ele}\tron tijorat t Iexno]omyalarl I 2]
| ~Mio Elektron tijoratda marketing va reklama 2
[ M17 ﬁmmmy tarmogqlar B 2
‘ M18 J_‘\ avjud elektron do‘konlar saytlari tahlili 2
M19 | Elektron tijoratning O zbelxlstondagl o‘rni va ahamlyau 4
M20 | Elektron tijoratdagi global tendemswalal I B
| ClJami o - 2




Mashgtulotlar shakliz seminar (S)

soat
S Kirish. Elektron Iij-o'ml tizimlari fanining asosiy tushunchalari 2
S2 Elektron tijorat tizimlarining shakllanishi va rivojlanishi ! 2
S3 Elel\Iron tijoratning modellari 2 i
0S4 _FElektron tijorat r1v0J]amsh bosqichlari ) 2]
S5 Elektron tijoratning an’anaviy savdo turlandan fdrq1 I
S6 lnIerneldd 10" lov tizimlari. Internet banl\mg l 2
S7 " Elektron tijoratning huqugiy asoslari i 2
S8 Elektron magazinlar, internet maydonchalar, internet . 2
) auksionlar - | )
S9  Elektron ragamli imzo o o _|_ 2 _
S10 Elektron hujjat va elektron hujjat almashinuvi - + 2 1
ST Internet marketing va web tahlil - 2 |
S12 | Elektron tijoratning imkoniyatlari - 2 |
S13 ILE]ekIron tijoratning O*zbeKistondagi o‘rni va ahamivati I 2 1'
St4 | Elektron tijoratda bitimlarni amalga oshirish tambl ] 2 |
S15 Veb sa sayt clektron tijoratni asosi sifatida 2
LJaml N - ) 30
[ Mustagqil ta’lim
|
]r Ne ~ Mustagil ta’lim (MT) [ soat
i Ma'ituzada o'lilgan  maveularni adabiyol va ma‘ruza  matnlaridan
M fovdalanib mustahkamlash. Elektron liiormninu asosiv tushunchalan va 35
uning tarixi bo'vicha adabivotlar va ma’ruza matnlarini o'reanish.
Amaliy md.shg ulotlar mateniallanni mavzu bo'vicha adabivotiar va
N | uslubiy ko'rsalmalardlzml foydalanib 0_‘7,llashnirish. Elo_eklmn li_]olralda tovar 35
i va xizmatlar savdosining onlayn tizimlan, ularning xususivatian va |
| _Tﬂlkon_iyallﬂrinilo‘rganish . _ - o }
Har bir talabaning akademik o‘zlashtirish darajasi va qobilivatini hisobga
olgan holda tanlangan mavzular botyicha | ta referat tavvorlash:
M3 1. Elektron njorat xavisizhigl muammolarni va ularning vechimlar. 38
2. Elektron tijorawda to'lov tizimlarining xavfsizligini ta’'minlash bo"vicha
| choralar, . |
Jami: 108
Ta’lim strategiyast
O°quv  kursi nazariy bilim berish (ma’ruzalar), loyihalar tavyorlashga

qaratilgan vazifalarni tayyorlash, mustaqil ta’lim va oraliq baholashga asoslangan.

\a'ruzalarda

4t

mustahkamlash magsadida uy vazifalari va mustagil ishlar beriladi.
Mustagil ta*limea quyidagi faollik turlari tegishli boladi:

talabalarga  oftilgan  mavzularni  chuquiroq  o‘zlashtirish  va



] L'y vazifasi: Ma'ruza mashg ulotlarida otilgan  mavzularmi  chuqurrog
o'zlashtirish  va grant.mininnovation.uzsaytidan tanlovlar bilan tanishish, loyiha
rahbari deb belgilangan professor-o-gituvchining ilmiy darajasi, unvoni va Skopus
bazadagi magolalari bilan mustagil tanishadi.

2. Qo shimcha o°gish: natijaga erishgan loyihalarning xisobotlari va gilingan
ishlar bilan tanishadi.
3. Mustaqil ish: talaba o‘gituvchi bilan maslahatlashgan holda o‘zi tayyorlagan

mavzudagi mustagil ishlarni himoya qiladilar.
Talabalar quyidagi materiallardan foydalanish imkoniga egadirlar:
e Elektron shakldagi ma’ruza matnlari;
e Har bir mavzuga doir prezentasiya slaydlari;
« Har bir dars mavzusi yuzasidan topshiriglar,
« FElektron shakldagi darsliklar va go*llanmalar.
Ta’lim texnologivalari va metodlari:
e ma’ruzalar;
« interfaol keys-stadilar;
« guruhlarda ishlash;
¢ taqdimotlarni qilish;
« individual loyihalar;
« jamoa bo‘lib ishlash va himoya gilish uchun loyihalar.
Talabalar bilimini nazorat gilish.

Kreditlarni olish uchun talaba fan bo‘yicha talabalarning bilim, ko‘nikma va
malakalariga quyiladigan talablarni to‘liq o‘zlashtirganligini aks ettiruvchi oralig
nazorat va mustagqil ish shaklida berilgan vazifa va topshiriglarni bajarishi, yakuniy
nazorat bo‘yicha test yoki vakuniy nazorat ishni muvaffagiyatli topshirishi kerak
boladi.

Talabaning nazariy va amaliy mashg‘ulotlari, mustaqil ta’lim topshiriglarini
bajarishi, shuningdek uning ushbu mashg‘ulotlardagi faolligi fan o‘qituvchisi
tomonidan baholab boriladi. Talabani oralig nazorat turi bo‘vicha baholashda, uning
o‘quv mashg ulotlari davomida olgan baholari inobatga olinadi.

talaba mustaqil xulosa va garor gabul giladi, ijodiy fikrlay oladi, mustagil
mushohada yuritadi, olgan bilimini amalda qo‘llay oladi, fanning (mavzuning)
mohivatini tushunadi, biladi, ifodalay oladi, aytib beradi hamda fan (mavzu) bo‘yicha
tasavvurga ega deb topilganda — 5 {a’lo) baho;

talaba mustaqil mushohada yuritadi, olgan bilimini amalda qo‘llay oladi,
fanning (mavzuning) mohivatni tushunadi, biladi, ifodalay oladi, aytib beradi hamda
fan (mavzu) bo‘yicha tasavvurga ega deb topilganda — 4 (yaxshi) baho;

talaba olgan bilimini amalda qo‘llay oladi, fanning (mavzuning) mohiyatni
tushunadi, biladi. ifodalay oladi, aytib beradi hamda fan (mavzu) bo‘yicha tasavvurga
ega deb topilganda — 3 (qonigarli) baho;



talaba fan dasturini  o'zlashtirmagan. fanning (mavzuning)

mohiyatini

tushunmayvdi hamda fan (mavzu) bo'yicha tasavvurga ega emas deb topilganda — 2
(gonigarsiz) baho bilan baholanadi.
Joriy va oralig ballarning umumiy natijasi 30 balldan past bo‘lgan talabalar
yakuniy nazorat imtixoniga Kiritilmaydi. Yakuniy nazoratda 30 va undan ko'p ball

| javob berish

10" plagan talaba fanni o°zlashtirean hisoblanadi.
Reyting baholash turlari %o © “\M.lSh
- S ) ~vagh
7Tgalig nazorat - B B ) 9% 13-hafta
1. | 1-topshiriq: Har bir talaba tartib ragamidagi mavzu |5 %
| bo‘yicha keys tayyorlaydi (keyslar tizimga yuklanadi), |
tizimga yuklaydi va himoya giladi. Mavzulami |
yoritilishida individual yondoshuv bo‘lishi kerak. ‘ |
| Baholash mezoni: 2-3-hafta
| Umumiy ball — 5 %
| - barcha bo*limlarni to‘g*ri tagsimlash-1 %;
- mazmunning mavzuga muvofigligi — 2 %:
- himoyaqilish—-2% - B
2. | 2-topshirig: Elektron tijoraining modellari (B2B, B2G, | 5%
C2A, C2G) korxonalar misolida. O‘zbekistonda real
vaqida faoliyatini olib borayotgan korxonalar misolida
ushbu modellarni yoritib berishi kerak. Har bir talaba
ushbu topshirig bo‘yicha mustaqil ish tayyorlaydi, tizimga
yuklaydi va himoya giladi. Ushbu topshiriq bo"yicha har 6-7-hafta
bir talaba individual tarzda yondoshuvi talab etiladi.
Baholash mezoni:
Mustagqil ishni tahlil qilish — 5 ball
barcha bo‘limlarni to‘g‘ri tagsimlash-2 ball;
mavzuning to*liq yoritilganligi — 1 ball;
| himoya gilish — 2 ball. - ) | .
3. | 3-topshiriq:  Sun’iy intellekt tarmeqlarda.  Ushbu |3 %
topshiriqda talaba o‘zi faoliyat olib borayotgan korxonada
sun’iy intellektni yoritib berib, mustaqil ish tayyorlaydi.
Mavzulamni yoritilishida individual yondoshuv bo‘lishi
kerak.
Baholash mezoni: H1-12 hafia
Mustaqil ishni tahlil kilish - 5 ball
| -barcha bo‘limlarni to‘g‘ri tagsimlash-2 ball;
-antiplagiatga tekshirilishi — 1 ball;
-himoyaqilish—2ball. ) I
4. | 4-topshiriq. O’tilean mavzulardan nazorat savollariga | 6 % 14-15-hafta



' Jami

Amaliyot topshiriglari

[30% |

1. i 1-topshiriq. 4%
Elektron tijorat tizimlari fanining asosiy tushunchalar- 1
ball;
Elektron tijorat tizimlarining shakllanishi va rivojlanishi -
1 ball; 3-4-hafta
Elektron tijoratning modellari-1 ball;
I | Elektron tijorat rivojlanish bosqichlari — 1 ball.
Ushbu berilgan mavzulardan doklad tayyorlash va himoya
qilish. B
2. | 2-topshiriq. 4%
Elektron tijoratning an’anaviy savdo turlaridan fargi - 1
ball;
Internetda to‘lov tizimlari. Internet banking -1 ball;
Elektron tijoratning huquqiy asoslari- | ball; 7-8-hafta |
Elektron magazinlar, internet maydonchalar, internet
auksionlar -1 ball.
Ushbu berilgan mavzulardan tagdimotlar tayyorlash va
himoya gilish |
3. | 3-topshiriq. 4% o
Elektron raqamli imzo - 1 ball; !
Elektron hujjat va elektron hujjat almashinuvi - 1 ball;
Internet marketing va web tahlil - 1 ball; 11-12- hafta ‘
Elektron tijoratning imkoniyatlari - 1 ball;
Ushbu berilgan mavzulardan keyslar tayyorlash va ‘
himoya gilish |
4. | 4-topshiriq. Elektron tijoratning O‘zbekistondagi o‘rni va | 3 % '
ahamiyati; Elektron tijoratda bitimlarni amalga oshirish
tartibi; Veb sayt — elektron tijoratni asosi sifatida .
Ushbu 13- hafta
berilgan mavzularni tahlil gilish va himoya qilish- barcha 2w ha
bo‘limlarni to*g‘ri tagsimlash-1 %;
- mazmunning mavzuga muvofigligi — 1 %;
- himoya gilish — 1 % _
1 5. | 5-topshirig. Saytni baholash. Saytni sinovdan o'tkazish. Saytni | 5 %o
auditoriyada sinab ko'rish wusuli.  Qayta loyihalash bo'yicha
takliflarni ishlab chiqish va ehtiye)ni asoslash qayta loyihalash.
Umumiy ball -5 % 14-15- hafta
- barcha bo‘limlarni to‘g‘ri tagsimlash-1 %;
- mazmunning mavzuga muvofigligi — 2 %;
| - himoya qilish-2 % -
l Joriy nazorat bo‘yicha jami % 20 %




Y:lkurn?n:n.orat bo‘yicha maksimal % S |
| Jami: 100 % |
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